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Together We Grow
Stronger & Bigger

Salam SUKSES untuk kita semua

Puji dan Syukur kepada yang Maha Kuasa atas berkat dan kasihnya seningga kia semua
dalam keadaan senat dan sejahtera serta selalu diberl kekuatan dan perindungan dar
YA

Pada edisi akhir tahun ini kami ingin mengisi news lettar dengan beberapa informasi yang
dapal membantu para pembaca memiiiki pandangan mengenai bisnis property di tahun
2017 dimana Kita semua oplimis bahwa bisnis ini akan terus bertumbuh sesual dengen
siklus yang sudah terjadi selama ini, dimana pada tahun 2017-2018 seharusnya sector
praperty akan kembali bergairah dan bertumbuh, sehingga pada awal tahun adalah wakiu
yang lepal uniuk melakukan tansaksi pembelian property.

Kami juga berharap semua principal dan marketing juga menyiapkan dir untuk mengha-
dapi pertumbunan tarssisut dengan tetap focus 0an Konsisten dalam membina hunbungan
dengan para pemilik property ataupun calon pembeli, dimana aktivitas listing sangatian
penting dilakukan saat ini, dengan tetap beraktiitas maka Kesempatan Untuk mendapat-
kan listing yang berkualitas sehingga dapat memudankan kita dalam manjalankan aitiui-
tas berkutnya untuk penjualan.

Promax Indonesia teleh melakukan banyak aklivitas untuk mendukung semua kegiaten
darl kantor-kantor di tahun 2016, dimana memang ditahun 2016 kita banyak dinamika
yang membuat kita semua banyak menghabiskan energy, tapi marilah kita menggambil
hikma yang positil dari semua itu unluk semakin menguatkan kita membangun kerjasama.
kebersamaan dan mengikal kila kedalam persaluan yang semakin yakin dengan brand
dan system yang lelah kita periuangkan untuk letap eksis di dunia broker Indonesia

Selamat Natal bagi yang merayakan dan Sslamat Tahun Baru bagi kita ssmua semoga
kita semakin maju dan semangat di tahun yang baru...

Together We Grow Stronger and Bigger!

Sulihin Widjaja
Chief Executive Officer
PROMEX Indonesia



Tahun 2017, REI Optimis
Pasar Properti Lebih Baik

Persatuan Perusahaan Realestat Indonesia (REI) menilai sektor propert pada 2016 masin belum menggembirakan, tetapi sinyal pemulinan
ckonomi mulal lampak. REI optimislis upaya pemarintah melakukan ponyasuaian regulasi dan deragulasi akan berdampak posilil terhadap
industri propent nasianal

Eddy Hussy, Katua Umum Dewan Pengurus Pusat (DPP) REI mengatakan, dari sisi penjualan masin mengalami perlambatan dibandingkan
tahun alu. Secara keseluruhan, hingga September 2016 penjualan properti hanya tumbuh sekitar 8%-10%.

*Secara keseluruhan pertumbuhan penjualan propert semua segmen tidak terlalu tinggi, sekitar 5%, Penjualan properi subsidi segmen menen-
gan bawah yang menggembirakan tahun ini. Sementara penjualan sektor menengah atas masih terkoreksi;” kata Eddy pada acara Media Gather-
ing dengan Forum Wartawan Parumahan Rakyal (Forwapera), Kamis (1011).

Penjualan rumah subsidi hingga September 2016 nalk naik sekitar 37%, sementara penjualan rumah non subsidi atau komersial turun sekitar
11,85%, Secara nominal, fotal penjualan rumah non subsidi lebih besar dibandingkan rumah subsidi, Sehingga angka agregal secara keseluru-
han penjualan praperti hanya tumbuh sekitar §%.

Sementara tu, nilai outstanding KPRIKPA yang tercatat di Bank Indonesia per September 2016 tercatat hanya fumbuh 6,78% secara year on
year. Lebih rendah dibandingkan pertumbuhan nilai outstanding KPR/KPA periode yang sama 2015 yang tercatat tumbuh 7,8%.

Edkdy monilal, pada 2016 pemarintah berhasil menahan perlambatan penjualan propert tidak turun lebih dalam dengan sejumlah kebijakan yang
dikeluarkan melalul Paket Kebijakan Exonom| (PKE) maupun ol luar PKE. “Jika pemerintan tidak mengambll langkah-langkah cepat dan tepat
mungkin perlambatan ekonomi kita. bisa lebih dalam, dan pasti akan mempengaruhi sektor propertijuga.” kata Eddy.

Di era kepengurusan periode 2013-2016, DPP REI akif berdialog dan berdiskusi dengan pemerintah. Hasiinya sejumlah regulasi yang disusun
cleh pemerinian bersama dengan REI. Regulasi-regulasi tersebul diantaranya terkait dengan Program Sejuta Rumah, penyede hanaan perizine
an, perpajakan saktor propert. KIK DIRE, kepemilikan propert oleh orang asing, hunian berimbang dan sejumieh isu lainnya.

Lebih Optimistis.

Paria 2017, REI lebin optimistis penjualan properti akan lebin balk. Program Amnesti Pajak yang dicanankan pemeriman temitung sukses pelak-
sanaanya, Diharapkan dana yang sudah i deklarasi oleh wajib pajak bisa diinvestasikan ke propert,

Selain ada bebera fakor lain yang membuat outlook sekior propeti di Indonesia manarik. Fakior-faktor tersebut antarm lain :

- Perlumbunan ekonorm iperkirakan [ebin baik dan pada 2017 pemenintah menargetkan pertumbunian 5,3%

- Indonesia merupakan negara nilai dangan PDB terbasar di kawasan Asia Tanggara, Sementara rasio PDB terhadap KPR Indonesia masih kecil
yaitu 2,8% per 2015. i bawah Singapura yang mencapai 45,9%, Malaysia 37,8%, Thailand 22,3% dan Filigina 3,3%.

Mmillki bonus demografi, dengan jumiah penduduk terbaryak di Asia Tenggara dan nomor empat di dunia dengan jmlah penduduk sekitar
255 juta jiwa dimana persentase jumiah pendudUK Usia produkti 15 tahun -63 tahun) mencapal 55,5%. Kebutuhan rumah akan terus meningiat.
- Jumlah kelas menengah terus berumbuh, dimana peningkalan kualias hidup akan mendorong penjualan properti dan pengembangan
Kewasan
- Harga properti di Indonesia masih cukup rendah dibanding dengan di negara ASEAN lainnya, yang harga sewa dan jual euuahcukup\wngy
- Pada 2017 pemerintan terus melanjulkan pembangunan infrastruktur sehingga potensi pasar proparti diperkirakan masih posi
- Suku bunga KPRIKPA diperkirakan tahun ini mulai turun, setelah Bl mengumumkan mulai menggunakan BI 7-day Reverse Hepu sebagal suku
bunga acuan, dan mulai borlaku oikiil secara tunggal pada 19 Agusius 2018, Bunga KPRAKPR turun akan mendorong panjualan properli. Saat
ini Bl 7-Day AR berada pada level &,75% dan diharapakan suku bunga KPR/KPA bisa single digit
- Relaksas! loan to valug (LTV) diharapkan bisa lebin rendah lagi dari ketentuan yang berlaku saat ini, dimana DP untuk rumah perlama bisa 16%.
RE| berharap DP bisa 10%.

- Nilai tukar rupiah terhadap dolar AS tidak terlalu volalile atau cenderung s1abil di level Rp 19.000-Hp 13.100, Diharapkan bisa membuat harga
bahan bangunan impor lebih stabil

- Inflasi cenderung terkendali dan Siperkirakan sesua target pemerintah di kisaran 5% hingga akhir tahun. Harga BBM cendanng turun dan
harga makan juga lidak bergejolak. Arlinya daya beli masyarakat masih bisa dipertahankan atau mu
Edddy [uga menyampalkan akhir November akan dilaksanakan Musyawarah Nasional (Munas) FIEI ke-XV. iunas merupakan keglatan organisasi
yang dilaksankan seliap tiga tahun sekali uniuk memilih Ketua Umum yang baru.

“Saya berharap siapa pun yang akan menjadi Ketua Umum yang baru nanti, akan meneruskan progrm yang sudah kita jalankan. Selain it,
Ketua Umum dan pengurus-pengurus yang baru harus memperuangkan apa saja yang masih belum tercapa. Kita ingin Indonesia bisa lebih
maju lagi ke depan,”jar Eddy. YS

sumber - Fathia Azkia - wmah.com



Konektivitas Asean: Tiga Proyek
Infrastruktur Rl Jadi Prioritas

Tiga proyek infrastruktur yaitu tol Trans Sumalera ruas Kayu Agung—Palembang—Belung, tol Manado—Bitung dan Pelabuhan Makassar
ditstapian menjaci bagian dan rencana INJUK KoNekTivias Asaan 2025. Proyek tersabil akan mendapatkan prisritas UMUK ditawarkan

kepada investor polensial guna anaan, Kapala Divisi itas Asean Lim Chze Cheen menyatakan. Asean bokeria
sama dengan World Bank telah melakukan studi rencana induk konektivitas Asean pada 2025. Dalam rencana induk yang disusun dalam
rentang waktu 2014-2015 tersebut, pihaknya setidaknya 40 proyek berskema KPBU di 10 negara kawasan Asean

yang memillki posis! sirategis dalam mendorong pertumbuhan ekonomi di kawasan tersebut

“Kila tidak hanya mencari pertumbuhan ekonomi Indonesia, tetapi juga pertumbuhan ekonomi di regional Asoan, karena dipradiksi pada.
2030 akan ada labih dari 90 juta orang pindah ke Asean. Unuk manampung mobilisasi itu, setidaknya dibutuhkan sekitar USD 3,3 triliun
unluk pembangunan infrasirukdur di kawasan ini pada 2030, jamya dalam seminar Asean G2B Infrastructure Investmen Forum, Selasa
(0B/11). Lebin [anjut, pinaknya juga telah mengerucutican 40 prayek regional it menjadi delapan proyek pipeline yang paling siap untui
dibangun. Delapan proyek terssbut antara lain proyek tol Bien HoarVung Vietnam, Jaringan Tol Central Luzon Filiona. Kanchanaburi- Phu
Nam Ron Motorway, Laos Road No.3 Asean Highway Laos, Pelabuhan Makassar, Tol Manado—Bitung, Trans Sumatera: Kayu Agung—Be-
tung, dan North Luzon Expressway East Project Filpina.

um kerja sama antar badan usaha UNTUK Seluruh proyeK 1ersebt aruika bag Seluruh lambaga pembiayaan
multilateral, seperli Asian Development Bank (ADB), Asian Infrastructure Investment Bank (AlIB), Bank Dunia, dan masih banyak lainnya.
Menurutnya, tindak |an]ut bagi proyek-proyek teraebut sangat te rgantung pada kesapan proye: infrastruktur, mulal dari ketersediaan lahan,
skema pendanaan hingga pemberian jaminan. Dalam kesempatan itu, Walk| Kadin Indonesia Bidang Infrasiruktur Erwin Aksa mengatakan
Kacin telah membentuk inisiati dan komitmen dari dunia usaha unmk dan
Asean. Inisiati tersebut terdir dari tga hal, mur Davao, percepatan modlel dan jaminan
sorla Tingat Kandungan Dalam Nageri [TKDN) dalam upaya. momaoroop permbangunan
pembangkt listrix 35,000 el kesepahaman ini akan dtanoamngani pada 1-2 Desember mendatang alam rapat umum Kagin,!
ujarmya.

Menteri Perencanaan Pembangunan Nasional (PPN) Kepala Bappenas Bambang Brodjonegoro menyatakan ssbagai negara kepulauan
terbesar di dunia, tantangan pembangunan terbesar yang dihadap! Indonesia adalah mengefar pertumbuhan ekonom dan kesejahteraan
bag masyarakat baik di daeran perkotaan maupun pedesaan. Dia juga menilai antara rencana Asean 2025
dangan Rencana Pembangunan Jangka Menangah Nasional (RFJMN) 2015-2018 menjadi kunci dalam membuka konekivitas nasional
maupun regional. Untuk itu, diperiukan diskusi bilateral vang intens antar negara m Nﬁwnsnn tersebut. "Sﬁﬁr ini, pemerintan Indonesia mem-
promosikan pembrayaan infrasiruklur non APBN, k i juga

KPBU dalam implamentasi proyek-proyek dalam Tonokiing Asaan- vjarnya.

buat KPBU i elekiif dan afisien. Partama, sumbor daya manusia
daiam mengidentficasi uan memuakan Prioras projek dan melaLan persiepan proye. Hacks, pemm.ayalr\ KPBU baik dari persiapan
proyek maupun ransak tah, Keempal, kerangka kerja instiu-
si atau lembaga yang mengﬂwal proyek tersebut. Menteri Keuangan S Mulyani proyelc berskema
KPBU tidak hanya berlujuan untuk manark dana investor guna menulupi kelerbalasan anggaran negara, tetapi juga uniuk mendapatian
keahli di masa mendatang. Dia juga menyatakan dalam pembiayaan, Kemenkau selama ini terbu-
a terhadap berbagai skem KPBU, dan telah meniii mekanisme dukungan pemerintan bagi proyek yang dianggap kurang layak secara.
Minansll. Slah sy mekakd pormooran dkungen dona Vi Gap Fund (VOF) ik on
elalul PT Penj Indsie
"Ini bukan masalah ada allernalil skema pendanaan atau idak, tetapr yang peniing sekarang adalah realisasinya

jarnya.

Menkeu juga menyatakan adanya dana repairiasi dar program amnest pajak juga pelensial unfuk mendukung pembiayaan prayek nfras-
truktur tenah ir. Dia presiden talah kepada menterl torkalt untuk memetakan proyex Inrastruktur yang
dapat menyerap dans terssbut,

Editor : Mfa Chita Dinfsar - industri bisnis.com
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Teknik Jitu Broker Menjaga
Hubungan Dengan Klien

Agen atau broker propert adalah profesl yang sangat tergantung pada kebutuhan banyak relasl. Saiain memparmudan proses penjualan
agen yang punya banyak kenalan akan lebih dipercaya karena sering mendapal rekomendasi

Kelinaian berkomunikasi dan memahami kebutuhan kiizn pun menjadi skill yang wajin di i Tidak cukup sampal disana, setelan akmb,
mereka juga harus bisa menjaga hubungan bak dengan customer lama.

Namun, &pa yang harus di lakukan agar hubungan dengan Kien tetap berianen lama meski sudah lama tidak berumpa? Handi Asbar, agen
propert dari Ray While Kebayoran Bintaro membagikan beberapa kebiasaan yang la lakukan uniuk meningkatkan hubungan balk dengan
Kiien. “Umumnya, setelan transaksi jual bell properti, kemunikasi dengan kiien putus begitu saja. Padahal (apabila di jalin dengan baik}
mereka bisa mendalangkan Iransaksi baru di kemudian hari" ucap Handi.

Menjalani profesi broker sejak tahun 2012, Handi Asbar paham pentingnya membangun profil agen yang cerdas dan siap membantu.
Dengan oitra yang posii, maka la akan lebih mudah menjalin relasi dengan konsumen baru ataupun lama

Follow Up dan Memasarkan |klan

Bagi Handi, sangal penting mengoptimalkan jam kerja yang la milik i kantor maupun di luar kantor,*Saya selalu menyempalkan wakiu
untuk menghubungi setiap kien, ketika berada di kantor’ akunya.

Setelah itu, pagi harl menjadi wakiu yang pas memulal komunikasi dengan satiap klien yang la millk. ‘Setelah sampal di kantor, Saya selalu
mengecek email, pesan masuk lewat messenger, kemudian melakukan follow up. Jika ada transaksi yang sedang berlangsung, Saya akan
menghubungi calon pembeli dan perjual untuk melanjutkan prosesnya

Tak cukup dengan melakukan follow up, lermyala komunikasi rulin juga menjad resep rahasianya, “Setiap dua hari sekali Saya rutin mem-
bagikan listingan yang Seya punya melalul broadeast WhatsApp, Line atau email. Isi broadeast tidak hanya tulisan tapi juga disertal dengar
foto dan video”

Selain mermbagikan listing penjualan rumah yang 1a punya, Handi [uga selalu Update memberi informasi jike ada penjualan nimah dengan
harga dibawah standar (hot sale).

“Pemasangan Klan menjadi hal utama jika ingin penjualan cepal laku. Uniuk ilan di Rumah.com, Saya rajin mengecek hampir setiap hari
atau maksima ige har. Update ion bisa dongan mengubah togiine, melengkai 010 dan sin sobagainy. Pomilk rumen yang Sayo pasar-
kan rumahnya juga Saya hubungi jika ada foto yang kurang sesuai.”

Lalu, apakah hanya calon pembel dan calon penjual saja yang dihubungi Handi secara intens?

“Tentu tidak, selain kiien, agen juga perlu memiliki relasi dengan orang bank dan notaris. Untuk ftu mereka juga Saya jaga hubungannya.
Sepert bertanya kabar atau memberi selamat atas pencapaian yang mereka raih; jelasnya

Untuk menjadi agen yang terpercaya, Handi bahian bersedia menjadi konsulian propert, Pengetahuan sekitar KPR perbankan sampai
arsitaktur dan interior polan-palan la kuasal. Hal ini a lakukan agar mendapat kepercayaan dan tetap diingat oleh para kliennya

sumber ; smain Khoirunisa - rumah.com



Sukses Pasarkan Bisnis Properti Secara
Online Dengan 4 Tips Ringkas Berikut Ini

Jike dilinat dari skala serta potensi ke depannya, bisnis properti adalah salah satu jenis bisnis yang bisa dikatakan yang paling menjanjikan
Selain karena kebutuhan akan propert seperti rumah tinggal, ruko, apartemen dan lainnya yang akan terus meningkal, bisnis properi nyatanya
juga didukung oleh gaye hidup masyarakat kalas atas. Inileh alasan penting i bali moncernya bisnis yang satu ini. Melihat basahnya potensi
#bisnis properti, tak mengherankan jika lantas banyak 0rand yana terark untuk terjun di dalamnya, Mulal dar yang berskala keci hingga penge-
lola kolas atas semua tentu mangejar euphoria bisnis produk fsik ini. Dan sebagal media marketing, penjualan properti soeara onine kini juga
andang sebagal peluang bisnis yang menjanjkan

Namun dalam menjalankan bidang marksting secam online tidakiah semudah ftu, diperlukan pengetahuan yang cukup serta penerapan tips
marketing online yang tepat. Oleh karena fu, berikut ini beberapa tips bisnis
properti secara online. Semoga bermanfaat.

1. Perkaya Konten Visual
Ketika kita menjalanian bisnis propart secara online, tantu yang akan ollinat pertama Kal elsh calon pemoel a0alan deskripsi sena foto properti
yang kila caniumkan baik atau konten visual sangaliah penting untuk menunjang kesuksesan
penjualan properti Anda. Dalam penelitian yang diadakan oleh perusanaan real estate luar neger, Redfin mengungkap bahwa obyek properti
yang diicio dengan proses dan hasi jeprelan profesional akan menghasilkan harga jual yang lebih §ngal. Qleh karena it pastikan kualitas
gambar atau mungkin #video dari obyak properti tersebut benar-benar baik

Setidaknya jika Anda tidak qunakan kamera p i, akan lebih sempurna
fika kita borsedia mongeluarkan sodikit upaya alau budgel Khusus dalam urusan dokumen

2, Shara di Berbagal Media Online
Untuk tips yang kedua adalah pastikan iklan etau penawaran bisnis propert kita terpampang pada lebih dari satu media online. Sabagai contoh
media yang menjadi sasaran potensial adalah #media sosial, situs iklan sting, forum online, serta sius privadi.

Dar media-media tersebut, upayakan proses menyebar infarmasl propartl berjelan dengan konslsten. Kansisten di sini adalah dalam jumiah
cukup can 1e7us menerus, Jangan menyebar terdaly banyak penawaran harya pada Satu WAKIU Saa kemucian bementi. Akan lebih balk cukup
menyebar 1 informasi ke semua media yang ada dalam kurun waklu 2 hari sekal. Froses tersebut tapal dilerapkan di media sepert situs iklan
listing dan juga media sosial.

3. Jangan Hanya Menyebar lilan

Salan satu kesalahan bagi pemasar produk propert secara online adalah mereka hanya menyebarkan ikian tanpa ada keterfibatan atau follow
up lebih lanjul. Sabagal contoh, ketlka kita telah mempasting iklan properti di media sosial, kita harus memantau dan siap meraspon ika ada
Komentar yang masuk. Dari sinl keterdal nan komunixasi secara online dengan calon konsumen juga bisa memberikan beberapa keuntungan
Yang pertama kita bisa lebih mendalami apa yang dibutuhkan konsumen dan yang kedua kita akan terlinat lebih profesional dengan respon kita
yang cepat. Namun dalam proses ini nyatanya ada tantangan yang harus dihadap! yakni resiko pembeli bodong alias penipu. Tak jarang ada
penipu yang berpura-pura ingin membeli sebenamya bdak, Saat ini sudah banyak modus yang lerungkap, jadi Anda wailb lebih waspada dan
memperbanyak referensi tentang risiko skejahatan online

4. Perkuat Situs Pribadi

Sebalk apapun proses #internet marksting yanq kita jalankan di berbagai situs lain, peran situs pribadi tetaplah sangat penting. Oleh karena itu
kita jangan sampai asa-asalan dalam membual silus pribadi kila yang khusus menawarkan bisnis properi kila, Dalam beberapa kesempatan
saya pribadi sering menemukan, banyak pelaku bisnis oniine yang sebenamya sudah menjalankan proses marketing onling dengan baii di
mecia sosial serla forum online. Mamun ketika saya masuk ke situs pribadinya, kesan profesicnalnya langsung drop akibal website yang kurang
baik bahkan hanya berekstensi biog gratisan.

Akan lebih baik juga jika kita berinvestasi dalam membentuk situs yang baik. Karena dengan perkembangan dunia digital seperti ni, kita tak kan
tahu bisa saja nantinya situs Kita tersabut mendatangkan keuntungan lewat jalur lain seperti pamasangan ikian pihak ketiga atau dibell dengan
harga tinggi. Semangal berbis

sumber ; Fathia Azkia - rumah.com
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f Silvia Thio Lin's Denny
‘ PROMEX Serpong Boulevard ‘ PROMEX Muara Karang ‘ PROMEX Solo Kota
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